
 

 
 

ประกาศคณะกรรมการกํากับและสงเสริมการประกอบธุรกิจประกันภัย 
เร่ือง กําหนดหลักเกณฑ วิธีการออก การเสนอขายกรมธรรมประกันภัย 

และการปฏบิัติหนาที่ของตวัแทนประกันชีวติ นายหนาประกันชีวิต และธนาคาร 
พ.ศ. 2551 

.............................. 
 

  อาศัยอํานาจตามความในมาตรา 38 (5) และมาตรา 70/2 แหงพระราชบัญญัติประกันชีวิต 
พ.ศ. 2535 ซ่ึงแกไขเพ่ิมเติมโดยพระราชบัญญัติประกันชีวิต (ฉบับที่ 2) พ.ศ. 2551 ประกอบกับมติที่
ประชุมคณะกรรมการกํากับและสงเสริมการประกอบธุรกิจประกันภัย คร้ังที่ 9/2551 เม่ือวันที่ 24 
กันยายน พ.ศ. 2551 คณะกรรมการกํากับและสงเสริมการประกอบธุรกิจประกันภัย จึงออกประกาศ 
ไวดังน้ี 
 

ขอ 1 ประกาศน้ีเรียกวา “ประกาศคณะกรรมการกํากับและสงเสริมการประกอบธุรกิจ
ประกันภัย เรื่อง กําหนดหลักเกณฑ วิธีการออก การเสนอขายกรมธรรมประกันภัย และการปฏิบัติหนาที่
ของตัวแทนประกันชีวิต นายหนาประกันชีวิต และธนาคาร พ.ศ. 2551” 
 

ขอ 2 ประกาศนี้ใหใชบังคับตั้งแตวันที่ 1 มกราคม พ.ศ. 2552 เปนตนไป 
 

หมวด 1 
ความทั่วไป 

 

 ขอ 3 ในประกาศนี้ 
“สํานักงาน” หมายความวา สํานักงานคณะกรรมการกํากับและสงเสริมการประกอบ

ธุรกิจประกันภัย 
 “นายทะเบียน” หมายความวา เลขาธิการคณะกรรมการกํากับและสงเสริมการประกอบ
ธุรกิจประกันภัยหรือผู ซ่ึงเลขาธิการคณะกรรมการกํากับและสงเสริมการประกอบธุรกิจประกันภัย
มอบหมาย 
  “บริษัท” หมายความวา บริษัทประกันชีวิตตามกฎหมายวาดวยการประกันชีวิต 
  “ตัวแทนประกันชีวิต” หมายความวา ตัวแทนประกันชีวิตตามกฎหมายวาดวยการประกัน
ชีวิต 
  “นายหนาประกันชีวิต” หมายความวา นายหนาประกันชีวิตตามกฎหมายวาดวยการประกัน
ชีวิต 
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  “ธนาคาร” หมายความวา ธนาคารที่ไดรับใบอนุญาตเปนนายหนาประกันชีวิต ตามกฎหมาย
วาดวยการประกันชีวิต 
  “ผูมุงหวัง” หมายความวา ผูที่ตัวแทนประกันชีวิต หรือนายหนาประกันชีวิตชักชวน
หรือชี้ชอง หรือจัดการใหทําประกันชีวิต 
  “การเสนอขายกรมธรรมประกันภัย” ในกรณีบริษัท หมายความวา การเชิญชวนให    
ผูมุงหวังทําประกันภัย ในกรณีที่กระทําโดยตัวแทนประกันชีวิต หมายความวา การชักชวนผูมุงหวังให
ทําสัญญาประกันภัยกับบริษัท ในกรณีที่กระทําโดยนายหนาประกันชีวิตและธนาคาร หมายความวา 
การชี้ชองหรือจัดการใหผูมุงหวังทําสัญญาประกันภัยกับบริษัท  
 

  ขอ 4 ในการออกและเสนอขายกรมธรรมประกันภัย ใหบริษัทปฏิบัติใหเปนไปตาม
ประกาศนี้ 
 

  ขอ 5 การปฏิบัติหนาที่ของตัวแทนประกันชีวิต หรือนายหนาประกันชีวิตใหเปนไป
ตามหลักเกณฑ วิธีการและเง่ือนไขที่กําหนดใหตัวแทนประกันชีวิต หรือนายหนาประกันชีวิตตอง
ปฏิบัติ หรือละเวนการปฏิบัติภายใตการจัดการของบริษัทในประกาศน้ี  
 

  ขอ 6 ตัวแทนประกันชีวิต หรือนายหนาประกันชีวิต ฝาฝนไมปฏิบัติใหเปนไปตาม
ประกาศน้ีอาจเปนเหตุใหนายทะเบียนมีคําส่ังเพิกถอนใบอนุญาตเปนตัวแทนประกันชีวิต หรือใบอนุญาต
เปนนายหนาประกันชีวิต แลวแตกรณีตามความในมาตรา 81 แหงพระราชบัญญัติประกันชีวิต            
พ.ศ. 2535 ซ่ึงแกไขเพ่ิมเติมโดยพระราชบัญญัติประกันชีวิต (ฉบับที่ 2) พ.ศ. 2551 
 

หมวด 2 
การออกกรมธรรมประกันภัย 

 

  ขอ 7 เม่ือบริษัทไดรับคําขอเอาประกันภัย พรอมเบี้ยประกันภัยของผูมุงหวัง หากบริษัท
พิจารณาตอบตกลงรับประกันภัยรายใด ใหบริษัทสงมอบกรมธรรมประกันภัยอันมีเน้ือความตองตาม
สัญญาใหแกผูเอาประกันภัย โดยบริษัทจะตองแนบเอกสารสรุปเง่ือนไขความคุมครอง ขอยกเวนตาม
กรมธรรมประกันภัยไปพรอมกับกรมธรรมประกันภัยน้ัน 
          กรณีเปนการรับประกันภัยกลุม ใหบริษัทสงมอบกรมธรรมประกันภัยและ
เอกสารตามวรรคหนึ่ง ใหแกผูเอาประกันภัย หรือผูถือกรมธรรมประกันภัย สวนผูไดรับความคุมครอง
หรือสมาชิกผูเอาประกันภัย ใหบริษัทออกหนังสือรับรองการประกันภัย พรอมเอกสารสรุปเง่ือนไข 
ความคุมครอง ขอยกเวนตามกรมธรรมประกันภัยใหแกผูไดรับความคุมครอง หรือสมาชิกผูเอา
ประกันภัยแตละราย 
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หมวด 3 
การเสนอขายกรมธรรมประกันภัย 

 

  ขอ 8 ใหบริษัทจัดการใหตัวแทนประกันชีวิต นายหนาประกันชีวิต และธนาคารทํา
การเสนอขายกรมธรรมประกันภัยใหเปนไปตามประกาศนี้ 
 

  ขอ 9 การเสนอขายกรมธรรมประกันภัยใหบริษัทสามารถกระทําได ดังน้ี 
9.1 การเสนอขายกรมธรรมประกันภัยผานตัวแทนประกันชีวิต หรือนายหนา

ประกันชีวิต 
9.2 การเสนอขายกรมธรรมประกันภัยผานไปรษณีย (Direct mail)  

 9.3 การเสนอขายกรมธรรมประกันภัยผานธนาคาร (Bancassurance) 
   9.4 การเสนอขายกรมธรรมประกันภัยโดยวิธีอ่ืน นอกเหนือจาก 9.1 9.2 และ 
9.3 แตไมรวมถึงการเสนอขายกรมธรรมประกันภัยผานทางโทรศัพท   
 

สวนที่ 1 
ขอกําหนดที่ใชกับการเสนอขายกรมธรรมประกันภัยผานตวัแทนประกันชวีติ  นายหนาประกันชีวติ 

ธนาคาร หรือโดยวิธีอ่ืน 
   

  ขอ 10 ในการเสนอขายกรมธรรมประกันภัยตาม 9.1 9.3 และ 9.4 นอกจากบริษัท
จะตองจัดการใหตัวแทนประกันชีวิต นายหนาประกันชีวิต หรือธนาคารปฏิบัติ หรือละเวนการปฏิบัติ
ตามที่กําหนดไวในสวนที่ 2 สวนที่ 4 และสวนที่ 5 ตามแตกรณีแลว บริษัทยังตองจัดการใหตัวแทน
ประกันชีวิต นายหนาประกันชีวิต หรือธนาคารปฏิบัติ หรือละเวนการปฏิบัติ ดังตอไปน้ีดวย  
   10.1 หามชักชวนใหผูเอาประกันภัยยกเลิกกรมธรรมประกันภัยอ่ืน เพ่ือมา
ซ้ือกรมธรรมประกันภัยใหม 

10.2 หามใหขอความที่เปนเท็จ หรือปกปดขอความจริงที่ควรบอกใหแจงเพ่ือ
มุงหวังใหมีการประกนัภัย  

10.3 หามใหคําแนะนําซ่ึงอาจจะกอใหเกิดความเขาใจผิด หรือละเวนการ
เปดเผยขอมูลอันเปนสาระสําคัญซ่ึงอาจจะกอใหเกิดความเขาใจผิด  

10.4 ใหอธิบายหลักการเปดเผยขอความจริงในใบคําขอเอาประกันภัยและผล
ที่จะเกิดขึ้นหากมีการแถลงขอความอันเปนเท็จ หรือปกปดขอความจริง 
 

สวนที่ 2 
การเสนอขายกรมธรรมประกันภัยผานตัวแทนประกันชวีิต หรือนายหนาประกันชีวติ 

 

  ขอ 11 การเสนอขายกรมธรรมประกันภัยผานตัวแทนประกันชีวิต หรือนายหนา
ประกันชีวิต บริษัทจะตองจัดการใหตัวแทนประกันชีวิต หรือนายหนาประกันชีวิตปฏิบัติ หรือละเวน
การปฏิบัติในการเสนอขายกรมธรรมประกันภัย ดังน้ี 
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   11.1 แจงชื่อตัว ชื่อสกุล บริษัทที่ตนสังกัด (ถามี) พรอมทั้งแสดงใบอนุญาต
เปนตัวแทนประกันชีวิต หรือนายหนาประกันชีวิต 
  11.2 แจงวัตถุประสงคในการติดตอกับผูมุงหวัง ซ่ึงตองแสดงใหปรากฏ     
ชัดแจงวาเปนการเสนอขายกรมธรรมประกันภัยเทานั้น ในการนี้ใหหลีกเลี่ยงการใชคําวาฝากหรือ  
ฝากเงินแทนการชําระเบี้ยประกันภัย 
  11.3 หากผูมุงหวังแสดงเจตนาอยางชัดเจนวาไมประสงคจะซื้อ ไมวาการ
แสดงเจตนานั้นจะเกิดขึ้นในขั้นตอนใดใหยุติการขายทันที   
  11.4 เม่ือไดรับอนุญาตใหเสนอขายกรมธรรมประกันภัยจากผูมุงหวัง ตัวแทน
ประกันชีวิต หรือนายหนาประกันชีวิตจะตองอธิบายเก่ียวกับกรมธรรมประกันภัยที่เสนอขาย โดยใช
เอกสารประกอบการเสนอขายที่ไดรับความเห็นชอบจากบริษัทเทาน้ัน  
  11.5 แนะนําใหผูมุงหวังทําประกันชีวิตใหเหมาะสมกับความเสี่ยงและความสามารถ
ในการชําระเบี้ยประกันภัย (Suitability Requirement) 
  11.6 เม่ือผูมุงหวังประสงคจะทําประกันชีวิต ตัวแทนประกันชีวิต หรือนายหนา
ประกันชีวิตจะตองสงมอบใบคําขอเอาประกันภัยใหแกผูมุงหวังและใหผูมุงหวังกรอกรายละเอียดลงใน
ใบคําขอเอาประกันภัยและลงลายมือชื่อในฐานะผูขอเอาประกันภัยดวยตนเอง 
      หากตัวแทนประกันชีวิต หรือนายหนาประกันชีวิตเปนผูกรอกรายละเอียดให
ตามคํารองขอของผูมุงหวัง ตัวแทนประกันชีวิต หรือนายหนาประกันชีวิตจะตองกรอกรายละเอียดให
ถูกตองตามที่ไดรับขอมูลจากผูมุงหวัง หรือจากที่ตนทราบขอมูลและตัวแทนประกันชีวิต หรือนายหนา
ประกันชีวิตนั้นจะตองอานรายละเอียดใบคําขอเอาประกันภัยที่กรอกขอมูลครบถวนแลวใหผูมุงหวังฟง 
กอนใหผูมุงหวังลงลายมือชื่อในฐานะผูขอเอาประกันภัย 
  11.7 เม่ือได รับชําระเบี้ยประกันภัย ตัวแทนประกันชีวิต หรือนายหนา         
ประกันชีวิตจะตองออกเอกสารแสดงการรับเงินของบริษัทประกันชีวิตทุกคร้ัง ที่มีการรับเบี้ยประกันภัย
ในนามบริษัท 
                            นอกจากจะตองออกเอกสารแสดงการรับเงินตามวรรคหนึ่งแลว นายหนา      
ประกันชีวิตตองแสดงหนังสือมอบอํานาจใหรับชําระเบี้ยประกันภัยจากบริษัทดวย 
  11.8 เม่ือไดรับคําขอเอาประกันภัยและรับเบี้ยประกันภัย จากผูมุงหวังแลว 
ใหตัวแทนประกันชีวิต หรือนายหนาประกันชีวิตสงมอบเอกสารประกอบการเสนอขายที่ลงรายการ
ครบถวนใหแกผูมุงหวังพรอมเอกสารการรับเงินของบริษัทดวย  
  11.9 นับแตวันที่ผูมุงหวังสงมอบคําขอพรอมเบี้ยประกันภัยใหแกตัวแทน
ประกันชีวิต หรือนายหนาประกันชีวิต ตัวแทนประกันชีวิต หรือนายหนาประกันชีวิตจะตองแจง
ระยะเวลาซึ่งผูมุงหวังจะไดรับกรมธรรมประกันภัยจากบริษัท หรือไดรับการติดตอจากบริษัทเก่ียวกับ
กรมธรรมประกันภัย  
   11.10 ตัวแทนประกันชีวิต หรือนายหนาประกันชีวิตจะตองแจงใหผูมุงหวัง
ทราบวา เม่ือผูมุงหวังไดรับกรมธรรมประกันภัยแลว ผูมุงหวังมีสิทธิตรวจสอบเนื้อหาตามกรมธรรม   
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ประกันภัย หากไมเปนที่พอใจผูมุงหวังมีสิทธิเลิกสัญญาภายใน 15 วัน นับตั้งแตวันที่ผูเอาประกันภัย
ไดรับกรมธรรมประกันภัยจากบริษัท หรือมากกวา 15 วัน ทั้งน้ีขึ้นกับแบบกรมธรรมประกันภัยที่มีการ
เสนอขาย 
   11.11 ตัวแทนประกันชีวิต หรือนายหนาประกันชีวิตจะตองสงคําขอเอา
ประกันภัย พรอมเบ้ียประกันภัยที่ไดรับจากผูมุงหวังไปยังบริษัทในโอกาสแรกท่ีกระทําได แตไมเกิน
วันทําการถัดไป  
 

ขอ 12 การเสนอขายกรมธรรมประกันชีวิตควบการลงทุนผานตัวแทนประกันชีวิต
หรือนายหนาประกันชีวิต บริษัทตองดําเนินการ ดังน้ี 
   12.1 จัดการใหตัวแทนประกันชีวิต หรือนายหนาประกันชีวิตผูเสนอขาย
ไดรับใบอนุญาตเปนผูติดตอกับผูลงทุนประเภท ก หรือ ข ตามกฎหมายวาดวยหลักทรัพยและตลาด
หลักทรัพย และเปนผูผานการอบรมความรูเก่ียวกับกรมธรรมประกันชีวิตควบการลงทุนตามหลักสูตร
ที่สํานักงานประกาศกําหนด และไดรับการขึ้นทะเบียนตามหลักเกณฑ วิธีการและเง่ือนไขที่นายทะเบียน
ประกาศกําหนด 
   12.2 จัดการใหตัวแทนประกันชีวิต หรือนายหนาประกันชีวิตดังกลาวปฏิบัติ
หรือละเวนการปฏิบัติเชนเดียวกับขอ 11 และปฏิบัติ หรือละเวนการปฏิบัติดังตอไปน้ีดวยเปนอยางนอย 
    (1) อธิบายเก่ียวกับกรมธรรมประกันภัยที่เสนอขายโดยใชเอกสาร
ประกอบการเสนอขายกรมธรรมประกันภัยที่บริษัทจัดทําขึ้น ประกอบกับหนังสือชี้ชวนซื้อหนวยลงทุน
ที่เปนไปตามขอกําหนดของกฎหมายวาดวยหลักทรัพยและตลาดหลักทรัพย 
    (2) ใหคําแนะนําตามหลักวิชาการอันเปนที่ยอมรับ โดยมีความรู 
ความเขาใจเก่ียวกับกองทุนรวมและมีเอกสารหลักฐานที่สามารถนํามาใชอางอิงได 
    (3) ใหคําแนะนําโดยอธิบายใหผูเอาประกันภัยทราบถึงลักษณะความ
เสี่ยงที่เก่ียวของกับการประกันชีวิตควบการลงทุนและหนวยลงทุนควบคูกรมธรรมประกันชีวิต 
    (4) ไมนําขอมูลของผูเอาประกันภัยไปเปดเผยตอบุคคลอ่ืน 
    (5) หามมิใหตัวแทนประกันชีวิต หรือนายหนาประกันชีวิตเรียกเก็บ
หรือรับคาธรรมเนียม หรือคาตอบแทนที่เก่ียวกับกรมธรรมประกันชีวิตควบการลงทุนและหนวยลงทุน
ควบคูกรมธรรมประกันชีวิตจากผูเอาประกันภัย นอกเหนือจากผูเอาประกันภัยมีหนาที่ตองชําระตามที่
ระบุไวในกรมธรรมประกันชีวิตควบการลงทุน หรือตามที่กําหนดไวในหนังสือชี้ชวน 
  

 ขอ 13 การเสนอขายกรมธรรมประกันชีวิตแบบยูนิเวอรแซลไลฟ บริษัทจะตองจัดการให
ตัวแทนประกันชีวิต หรือนายหนาประกันชีวิต ผานการอบรมความรูเก่ียวกับกรมธรรมประกันชีวิต
แบบยูนิเวอรแซลไลฟที่สํานักงานประกาศกําหนดและไดรับการขึ้นทะเบียนตามหลักเกณฑ วิธีการ 
และเง่ือนไขที่สํานักงานประกาศกําหนด และบริษัทจะตองจัดการใหตัวแทนประกันชีวิต หรือนายหนา
ประกันชีวิตดังกลาวปฏิบัติ หรือละเวนการปฏิบัติเชนเดียวกับขอ 11 และใหคําแนะนําแกผูเอา
ประกันภัยถึงลักษณะความเสี่ยงที่เก่ียวของของกรมธรรมประกันชีวิตแบบยูนิเวอรแซลไลฟดวย 
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     ขอ 14 เอกสารประกอบการเสนอขายกรมธรรมประกันภัยตางๆ ที่บริษัทใหความ
เห็นชอบ ตองมีรายการอยางนอยดังตอไปน้ี 
 14.1 ชื่อและที่อยูที่ติดตอไดของบริษัทประกันชีวิต 
 14.2 ชื่อตัว ชื่อสกุลผูเอาประกันภัย 
 14.3 ชื่อตัว ชื่อสกุลตัวแทนประกันชีวิต หรือนายหนาประกันชีวิต พรอมชอง
ลายมือชื่อ  
 14.4 วัน เวลาที่มีการเสนอขายกรมธรรมประกันภัย 
   14.5 สรุปเง่ือนไขทั่วไป  และผลประโยชนตามกรมธรรมประกันภัยและ
ขอยกเวนความคุมครอง รวมทั้งสิทธิประโยชนตามเง่ือนไขกรมธรรมประกันภัย  

14.6 จํานวนเบี้ยประกันภัยของกรมธรรมประกันภัยและสัญญาเพ่ิมเติม   
(ถามี) ระยะเวลาเอาประกันภัย ระยะเวลาชําระเบี้ยประกันภัย  

14.7 ใหระบุวาการนําสงเบี้ยประกันภัยเปนหนาที่ของผูเอาประกันภัย การท่ี
ตัวแทนประกันชีวิต หรือนายหนาประกันชีวิต มาเก็บเบี้ยประกันภัยเปนการใหบริการเทาน้ัน 

14.8 ระบุวิธีชําระเบี้ยประกันภัยในชองทางตางๆ  
14.9 คําเตือนใหผูเอาประกันภัยศึกษา อาน และทําความเขาใจ ในเอกสาร

เสนอขาย 
 

ขอ 15 เอกสารเสนอขายกรมธรรมประกันชีวิตควบการลงทุนที่บริษัทจะใหความ
เห็นชอบ ตองมีรายการเชนเดียวกับที่กําหนดไวในขอ 14 และมีรายการดังตอไปน้ีดวยเปนอยางนอย 

          15.1 รายละเอียดคาใชจาย คาธรรมเนียม 
          15.2 จํานวนเงินที่ผูเอาประกันภัยตองชําระท้ังสิ้น พรอมแสดงรายละเอียด

สัดสวนของจํานวนเงินที่เปนเบี้ยประกันชีวิต เบี้ยประกันภัยสําหรับความคุมครองเพิ่มเติม คาใชจาย
ดําเนินงานและสัดสวนการลงทุน  

ขอ 16 เอกสารประกอบการเสนอขายกรมธรรมประกันชีวิตแบบยูนิเวอรแซลไลฟที่
บริษัทใหความเห็นชอบมีรายการเชนเดียวกับขอ 14 และขอ 15 และมีรายการดังตอไปน้ีดวยเปน
อยางนอย 
           16.1 อัตราผลตอบแทนที่ใหกับผูเอาประกันภัย มูลคาเงินตนที่จะนําไป
คํานวณอัตราผลตอบแทน ความถี่และระยะเวลาในการคํานวณอัตราผลตอบแทน  
                               16.2 ตารางแสดงการประมาณการมูลคาเวนคืนกรมธรรมประกันภัย (ถามี) 
  ตัวแทนประกันชีวิต หรือนายหนาประกันชีวิต จะตองลงรายการตาม 14.2 
14.3 และ 14.4 เม่ือผูมุงหวังตกลงที่จะทําประกันชีวิต และตองสงมอบเอกสารประกอบการเสนอขาย
ใหแกผูมุงหวังพรอมเอกสารแสดงการรับเงินของบริษัท 
                             ขอมูลที่ปรากฏในเอกสารเสนอขายกรมธรรมประกันชีวิตควบการลงทุน  
และกรมธรรมประกันชีวิตแบบยูนิเวอรแซลไลฟที่บริษัทใหความเห็นชอบตองเปนปจจุบัน ถาใชขอมูล
ที่เปนผลประกอบการในอดีตเพ่ือแสดงการวิเคราะหเพ่ือประกอบการขาย ตองมีคําเตือนใหผูเอา
ประกันภัยทราบวาผลประกอบการในอดีตมิไดเปนเคร่ืองบงชี้ผลประกอบการในอนาคต 
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สวนที่ 3 
การเสนอขายกรมธรรมประกันภัยผานไปรษณีย (Direct mail) 

 

 ขอ 17 การเสนอขายกรมธรรมประกันภัยผานไปรษณีย (Direct mail) ใหบริษัทเปน
ผูดําเนินการเองเทาน้ัน  
 

 ขอ 18 เอกสารที่บริษัทจะสงใหแกผูรับการเสนอขายกรมธรรมประกันภัย ตองมีรายการ
อยางนอย ดังน้ี 
  18.1 ชื่อและที่อยูที่ติดตอไดของบริษัทประกันชีวิต  
  18.2 สรุปเง่ือนไขทั่วไป  และผลประโยชนตามกรมธรรมประกันภัยและ
ขอยกเวนความคุมครอง รวมทั้งสิทธิประโยชนตามเง่ือนไขกรมธรรมประกันภัย 

18.3 จํานวนเบี้ยประกันภัยที่ผู เอาประกันภัยจะตองชําระ ระยะเวลาเอา
ประกันภัย ระยะเวลาชําระเบี้ยประกันภัย 

18.4 วิธีชําระเบี้ยประกันภัย และวันเริ่มตนความคุมครอง 
    18.5 ระยะเวลาในการออกกรมธรรมประกันภัยหรือหนังสือรับรองการประกันภัย 
แลวแตกรณี  
  

สวนที่ 4 
การเสนอขายกรมธรรมประกันภัยผานธนาคาร (Bancassurance) 

 

           ขอ 19 การเสนอขายกรมธรรมประกันภัยผานธนาคาร บริษัทจะตองจัดการให
ธนาคารปฏิบัติ หรือละเวนการปฏิบัติ ดังน้ี  
  19.1 ผูที่ทําหนาที่ในการเสนอขายตองเปนพนักงานของธนาคารที่ไดรับ
ใบอนุญาตเปนนายหนาประกันชีวิตเทาน้ัน  
  19.2 ผูที่ทําหนาที่ในการเสนอขายตองแจงชื่อตัว ชื่อสกุล พรอมทั้งแสดง
ใบอนุญาตเปนนายหนาประกันชีวิต  

19.3 ผูที่ทําหนาที่ในการเสนอขายตองแสดงใหปรากฏชัดแจงวาเปนการ
เสนอขายกรมธรรมประกันภัยโดยอธิบายความแตกตางระหวางการประกันชีวิตกับการฝากเงินกับ
ธนาคารกอนเสนอขายทุกคร้ัง 
  19.4 การทําประกันภัยของลูกคาธนาคารตองเปนไปโดยความสมัครใจ   
หามมิใหมีการบังคับ หรือใชเปนเง่ือนไขในการตอรองการใหสินเชื่อ หรือธุรกรรมอ่ืนใดของธนาคาร  
  19.5 ธนาคารจะตองปฏิบัติ หรือละเวนการปฏิบัติเชนเดียวกันกับนายหนา
ประกันชีวิต ดังที่กลาวไวในหมวด 3 สวนที่ 2 
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